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投资者关系活动

类别

R特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观            □其他

参与单位名称 财通证券、东吴证券、长江养老

时间
2025年 5月 14日 14:00—15:00

地点 浙江省台州市台州湾新区海虹大道100号公司办公楼3楼会议室

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书 胡伟杰

投资者关系活动

主要内容介绍

问题一：公司能够拥有这么优质的客户结构和业务结构的核心竞

争力是什么？

答：公司的核心竞争力

1、长期稳定合作客户基础

公司客户覆盖自主品牌、合资品牌、外资品牌、造车新势力及知

名零部件企业等，与主要客户吉利、长城等在多个品牌形成长

期、深度合作。此外，公司持续开拓新能源客户，与某北美头部

新能源车企、奇瑞汽车、理想汽车、蔚来汽车、零跑汽车、X公

司、小鹏汽车、上汽、广汽等知名企业建立了配套合作关系。

2、合理的区位布局

公司在长三角、京津冀等汽车产业集聚地区围绕周边知名整车厂

建立了多个生产基地，包括浙江台州、湖州、上海奉贤、河北顺

平、望都、廊坊、山东济南、山西晋中等地，能够实现就近配

套，节省产品周转时间，优化物流成本，更好地做好客户服务，

进一步巩固客户关系。

3、技术研发优势

公司建立了研发中心，下设研发部、开发部等相关部门，拥有一

支优秀的技术研发团队，通过自主研发设计形成了汽车侧围轻量

化技术、高强度板及制品轻量化技术、大吨位重型车身件冲压应

用技术、自动化冲压生产技术、汽车冲压件高效率低能耗自动焊

接技术等一系列核心技术。拥有技术专利超过 120项，具备与客



户同步开发的能力。

4、先进的生产制造能力

公司从发那科、ABB、大族激光、扬力集团、安川电机、奥图自

动化、启成自动化等国内外先进装备制造商引进了多工位级进模

自动冲压生产线、七轴机器人自动化冲压生产线、全自动数控机

床、机器人激光焊接机、自动化焊接机器人工作站、全自动蓝光

扫描设备、3D 打印机等先进生产设备。具备先进的制造工艺技

术，确保了产品质量稳定性和先进的生产效率。同时，公司积极

推行精益生产、数字化、智能化等先进管理工具和系统，不断提

高生产效率、降低生产成本，不断为客户创造增值服务。

5、严格的成本、费用管控机智

公司高度重视经济效益提升，长期推行持续改善和降本增效，坚

持把产品竞争力作为首要管理目标。

问题二：公司未来整体战略布局方向？

答：一、在客户结构方面，继续开发新的优质客户，特别是国内

知名新能源汽车客户，进一步优化客户结构，提高企业竞争力。

二、在业务结构方面，深度挖掘现有客户的优质项目，提升新客

户配套份额，进一步加强对新项目的筛选评估能力，加大头部整

车厂的平台化、通用型项目的开发。

三、在产品结构方面，提高产品研发创新和制造能力，继续做好

现有产品的改善提升，并利用公司优质客户资源和现有研发、制

造能力拓展其他高附加值的汽车零部件产品。

四、继续关注新兴产业，在适当时机，适度利用资源做好产业延

伸，进一步提升公司综合盈利能力和创新能力。

问题三、公司是否有在海外设立工厂或者建厂计划？

答、公司目前尚无相关计划。公司现有主要客户销售主要集中在

国内。后续格局业务情况和客户需求等因素再决定是否在海外设

厂。

问题四：公司实际控制人是否还有其他业务？

答：公司实际控制人应正才持有浙江泰发机电实业有限公司 75%

的股份并担任执行董事。该企业主要从事沙滩车、摩托车、电瓶

车车灯的研发、设计、生产和销售。该公司在人员、资产、业务

等方面与泰鸿万立均是相互独立的，不存在同业竞争或者共用资

源的现象。

问题五：是否考虑进入其他行业？

答：公司的主营业务汽车零部件，公司坚持做大做强主业，争取

以更好的业绩来回报股东，实现长期可持续发展。在产品上将会

做一些延展，如从小总成到大总成，提高产品附加值。另外，公

司立足于优质的客户基础，积极关注新型产业的发展动态。



问题六：公司一季度业绩如何？

答：受益于稳定的业务开发能力，公司业绩近几年来均保持稳定

增长趋势，25年一季度营业收入为 44,154.14 万元；同比增长

19.98%，利润总额 5,092.79万元，同比增长 18.85%；归属母公

司净利润 4,411.87万元，同比增长16.99%。

关于本次活动是

否涉及应当披露

重大信息的说明

本次活动，公司严格按照相关规定交流沟通，不存在未公开重大

信息泄露等情形。

附件清单（如

有）
无

日期 2025年 5月 14日
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