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兰州兰石重型装备股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                         2025 年 5 月 26 日

投资者关系活

动类别

□特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            ■业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观            □一对一沟通

□其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名
线上参与公司 2025 年第一季度业绩说明会的全体投资者

时间 2025 年 5 月 26 日 11:00-12:00

地点 上海证券交易所“上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com/）

上市公司
接待人员

董事长郭富永、独立董事马宁、财务总监卫桐言、董事会秘书武
锐锐

投资者关系活

动主要内容介

绍

问题 1：您好，请问公司今年有扩展其他业务的打算吗？

答：您好！2025 年公司将持续做优炼油化工、煤化工等传统

优势产业，做强以“核氢光储”新能源装备、高温合金新材料、

工业智能装备、节能环保装备为主的战略性新兴产业，加力发展

以工程咨询和设计服务、检验检测、数智化、检维修服务等为主

的生产性服务业，推动公司高质量、可持续发展。

问题 2：公司一季度业绩变动原因有哪些？今年以来，海外

业务有何亮点？

答：您好！公司 2025 年一季度实现营业收入 14.12 亿元，同

比增长 52.30%；实现归属于上市公司股东的净利润 1,454.56 万

元，同比下降 56.08%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润 259.42 万元，同比下降 91.90%，主要是因为本报

告期产品销售结构发生变化以及传统能源装备市场竞争激烈导致

毛利率下降，同时报告期内公司研发投入以及税金增加所

致。2025 年一季度，公司不断拓展海外市场，国际市场实现营业

收入 8,810.19 万元，同比增长 47.32%。

问题 3：公司一季度新能源业务有哪些进展？氢能源项目是

否已经形成订单？未来在哪些方面提升业绩？

答：公司 2025 年一季度在“核氢光储”新能源领域实现业
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务订单增长。在您关注的氢能领域，公司 10Nm³/h PEM电解水制
氢设备进入沙特等国际市场，实现了氢能对外出口业务的突破。

未来，一方面公司将紧抓"双碳"“两重两新”政策机遇，通过优化

“核氢光储”新能源市场布局、强化海外平台国际业务拓展、加

力科技创新以核心技术带动市场，并持续提高战略性新兴产业占

比和产品附加值；另一方面，公司将以全面预算和供应链改革为

抓手，推进精益管理体系升级，打赢降本增效“持久战”、构筑

成本优势“护城河”。

问题 4：公司本期盈利水平如何？

答：您好，公司 2025 年一季度实现营业收入 14.12 亿元，同

比增长 52.30%；实现归属于上市公司股东的净利润 1,454.56 万

元，同比下降 56.08%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润 259.42 万元，同比下降 91.90%，主要是因为本报

告期产品销售结构发生变化以及传统能源装备市场竞争激烈导致

毛利率下降，同时报告期内公司研发投入以及税金增加所致。

问题 5：公司之后的盈利有什么增长点？

答：您好！未来，公司将紧抓"双碳"“两重两新”政策机遇，

通过优化“核氢光储”新能源市场布局、强化海外平台国际业务

拓展、加力科技创新以核心技术带动市场，并持续提高战略性新

兴产业占比和产品附加值；同时，公司将以全面预算和供应链改

革为抓手，推进精益管理体系升级，打赢降本增效“持久战”、

构筑成本优势“护城河”，从而增强公司长期可持续的投资价

值。

问题 6：行业以后的发展前景怎样？

答：您好！随着我国能源结构深度变革以及制造技术的持续

创新，我国能源装备制造行业呈现绿色低碳化转型、智能化升

级、以及国际化与产业链协同的特点。当前行业格局呈现多元化

竞争与区域集聚趋势，大型龙头企业凭借资源和技术优势主导市

场，中小企业则在细分领域表现活跃，尤其在高端技术领域（如

氢能装备、新型储能装备、智能数控机床、数字化解决方案）持

续突破。

问题 7：你们行业本期整体业绩怎么样？你们跟其他公司比

如何？

答：您好！随着我国能源结构深度变革以及制造技术的持续

创新，我国能源装备制造行业呈现绿色低碳化转型、智能化升
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级、以及国际化与产业链协同的特点。当前行业格局呈现多元化

竞争与区域集聚趋势，大型龙头企业凭借资源和技术优势主导市

场，中小企业则在细分领域表现活跃，尤其在高端技术领域（如

氢能装备、新型储能装备、智能数控机床、数字化解决方案）持

续突破。与同行业其他企业相比，公司需要在营收扩量的同时进

一步提升公司盈利能力。

附件清单 无

日期 2025 年 5 月 26 日
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