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广东莱尔新材料科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                                       编号：2025-001

投资者关系活动

类别

√特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观            □其他

参与单位名称及

人员姓名

广东上市公司协会：封志敏、周玉玲、许芷婷
新华社：李璧琴
聚众鑫创投资产管理(深圳)有限公司: 彭建彬、崔学谦
广州泽恩投资控股有限公司：蔡晓霞
广州起点投资有限公司：修铭阳
广州融湾管理咨询有限公司：刘新华
广东华为达基金管理有限公司：郭泳健
中财期货：徐回林
前海中船基金：李苏
远见资本：袁伟
广州盛屹投资管理有限公司：杨赛
中金财富：王际权、蔡建鸿
棕榈滩投资：范东鑫
东莞市私募基金业协会：李婷婷
东莞民营投资集团：黄妍苑
及其他参与活动的机构和投资者

时间 2025 年 6 月 6 日 14：30-16：00

地点 广东省佛山市顺德区大良街道五沙社区顺宏路 1 号莱尔科技办公楼一楼会议室

上市公司
接待人员姓名

董事、副总经理兼董事会秘书：梁韵湘

董事、副总经理：龚伟全

证券事务代表：吴琦

投资者关系

活动主要内容

介绍

第一环节：公司发展概况介绍 

公司管理层介绍了公司的基本情况、经营情况及未来发展战略等。

第二环节：问答环节

问题一： 公司2024年和2025年第一季度业绩增长的原因？ 

回答： 2024 年度，公司营业收入同比增长 19.95%，归母净利润同比增长



27.69%，业绩增长主要系功能性胶膜材料和涂碳箔业务收入的增长所致，营业收入增

长以及产品结构调整带来毛利增长，公司盈利水平进一步增强；2025 年第一季度，公

司营业收入实现同比增长 65.94%，归母净利润同比增长 27.87%，主要系新能源材料

类产品销售收入增长所致。

问题二：公司在涂碳箔行业地位如何？公司的优势在哪？在电池应用中，涂碳铝箔和铝

箔的区别？面对新能源行业价格下行压力，公司的应对策略如何？

回答： 1、公司在涂碳箔的行业地位：公司凭借涂碳箔产品的技术领先优势、持续

深耕的市场开拓能力以及优质的产品品质，产能规模稳步提升，目前已成为涂碳箔行业

第一梯队企业，行业前三。

2、公司的涂碳箔产品优势：①技术优势：莱尔科技一直深耕于涂布工艺，具有

“配方技术+精密涂布技术”核心技术，公司将高分子材料设计、纳米浆料配方研发、

超薄涂布技术等方面的经验，快速导入到涂碳箔工艺开发中，顺应新能源锂电客户需

求，不仅完成了配方工艺的升级迭代，还推出了系列产品，形成了以涂碳铝箔业务为基

本盘，延伸推广涂碳铜箔、高达因清洗铝箔（自主开发特殊表面处理）、安全涂层、固

态电解质涂层（氧化物）、功能性隔热涂层等需要实现各项功能性要求涂层的产品矩

阵。通过技术突破，大大拓展了产品边界，终端应用领域不局限于动力、储能锂电市

场，可延伸至半固态电池、固态电池、锂硫电池、超级电容器、钠离子电池、一次电池

等产品领域，为公司电池箔业务创造更广阔的增长空间，并以此保持公司电池箔业务持

续领先的竞争优势。②产业链优势：公司与神火新材建立了长期稳定的战略合作关系，

神火新材作为国内优质的铝箔供应商，可保障公司铝箔的稳定供应，且公司河南生产基

地临近神火新材厂区，有效降低原材料运输成本和交期，提高运营效率；此外，基于产

业链合作模式，公司与神火新材协同拓展下游客户，双向互补客户覆盖能力，通过资源

整合实现 1+1>2 的渠道扩张效应。

3、在电池应用中，涂碳铝箔和铝箔的区别：涂碳铝箔是将分散好的纳米导电石墨

和碳包覆粒（导电浆料），均匀、细腻地涂覆在铝箔，从而降低电池正极材料和集流之

间的接触电阻从而提高两者之间的附着能力以提升电池性能，在电池应用中，涂碳箔的

导电性相对光箔在导电性与稳定性等指标有明显优势。

4、面对新能源行业价格下行压力，公司的应对策略：随着新能源汽车行业的蓬勃

发展，锂电池对集流体的需求也快速增长，虽然目前新能源锂电行业产能过剩、价格承

压，但鉴于涂碳箔的涂碳工艺成本在锂电池中整体成本占比较低，磷酸铁锂电池在动力

和储能领域市占率不断攀升，涂碳箔主要作为磷酸铁锂电池的集流体，直接影响锂电池

力学性能、加工性能、电性能、安全可靠性。随着磷酸铁锂材料在粒径、压实密度、克

容量不断提升接近理论值，对相应涂碳铝箔的性能要求、一致性、技术迭代能力不断提



升，锂电客户相比于价格更重视品质和技术迭代能力。公司在新能源业务板块一直秉承

“技术+规模+产业链生态”三位一体的发展战略，凭借与上游优质铝箔供应商神火新

材的战略合作完成全产业链条的战略部署、专注持续的研发投入及持续的优化量产交付

和成本控制能力，公司涂碳箔产品获得行业锂电客户的认可。未来，公司将不断持续的

进行降本增效，提升研发投入，不断与客户进行协同协作，提升新品开发迭代能力和效

率，与客户共同开发应用于固态、半固态、钠离子电池、磷酸锰铁锂等新产品配套的涂

层产品及方案，与行业优质的客户共同成长和进步，并以此增加客户粘性，提高公司盈

利能力。 

问题三：公司的碳纳米管生产基地为何选择在四川眉山建设？

回答：碳纳米管作为新型导电剂，可广泛应用于新能源动力电池、储能、导电塑

料、复合增强材料、芯片制造等领域。在四川眉山建设新能源生产基地具有资源禀赋、

政策支持、产业协同等多重优势。①供应链优势：眉山毗邻甘孜锂矿富集区，可便捷获

取锂辉石原材料，近些年宁德时代、天华新能等新能源龙头企业相继在四川宜宾建设生

产基地，电池产业的投资重点也正在向以四川宜宾为代表的西南地区转移，西南地区锂

电产能增长迅速，眉山临近宜宾，可快速对接新能源行业上下游，利于拓展下游大客

户。②能源低成本优势：碳纳米管的生产耗电高，四川是全国水电第一大省，为消耗

“富余水电”，政府针对符合条件的企业实行优惠电价，显著降低生产成本。

问题四：请介绍下公司在CCS方面的业务发展情况。

回答： 公司研发生产的应用于锂电池 CCS信号采集线用于替代传统线束或 FPC方

案，CCS 有超薄厚度、长距传输、轻量小巧、优异的耐弯折性能等核心优势，具有批量

生产与成本优势。在汽车电动化、智能化、轻量化的趋势下，CCS将迎来更加广阔的市

场发展空间。

2024 年，公司在汽车胶膜和 CCS应用胶膜领域取得收入增长，成功研发多款高性

能产品矩阵，全面覆盖汽车智能化与电动化升级需求。其中，汽车耐高温 FFC连接线用

胶膜和 CCS 系统专用解决方案两大类核心产品已形成行业领先的技术优势。目前，公司

依托自主研发的纳米复合改性技术，产品矩阵正加速向智能座舱、ADAS驾驶辅助系统

等新兴领域的关键材料延伸布局，进一步拓展公司产品应用范围。

问题五：公司每年研发投入情况如何？

回答： 在技术领先的战略目标引领下，公司聚焦科技创新，持续加大研发投入，公

司每年研发投入占营业收入比率均为 5%以上，其中 2024 年度研发总投入 2,954.31

万元，同比增长 24.18%；研发投入总额占营业收入比例为 5.62%，同比增加 0.19个

百分点，保持了研发创新的稳健投入。

问题六：公司2024年长期借款增长的原因？



回答：2024 年度公司长期借款增长主要系子公司四川莱尔建设碳纳米管生产基地

的项目贷款增长所致。

问题七：公司前五大客户集中度如何？是否稳定？

回答：2024 年度公司前五大客户销售额占年度营业收入的 22.39%，客户集中度

不高，客户依赖风险较低；随着新能源电池箔收入的持续增长，公司对锂电大客户的销

售收入也在快速提升，公司前五大客户结构中，涂碳箔锂电客户占比提高，受此影

响，2025 年第一季度前五大客户销售额占营业收入的比例提升至 41.25%。


